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Ozet

Bu ¢alisma da asimetrik enformasyon problemlerinden biri olan miizayedeler
konusu ele alinmaktadir. Miizayedeler genellikle ters segime ve bazi durumlarda ahlaki
tehlikeye neden olmakta bunun sonucunda  piyasalar aksak islemektedir. Cesitli
miizayedeler arasinda, hangisinin daha etkin oldugu bir mekanizma dizayn (Ekonomik
sistem) sorunudur. Bu sorunun giderilmesi i¢in ¢ok teknik ve teorik olmasina ragmen ifsa
prensibinden faydalanilmaktadir. Bu calismada miizayedelerle ilgili agiklayici bilgiler
verilmekle birlikte gesitli uygulama sonuglarina da deginilmektedir.

Anahtar kelimeler: Asimetrik Enformasyon, Ifsa Prensibi, Ters Se¢im, Sinyal Gonderme ,
Ahlaki Tehlike ve Miizayedeler

Abstract
Auctions within Asymmetric Information Frame

This study is about auctions one of the problems on asymmetric information.
Auctions generally cause adverse selection and in some cases moral hazard, that in return
markets malfunction. among various auctions, deciding the most effective one is a matter of
mechanism design (economic system). Although it is rather technical and theoretical,
revelation Principle is being used to overcome this problem.In this study, besides
explanatory knowledge on auctions, application results have been mentioned.

Keywords: Asymmetric Information, Revelation Principle, Adverse Selection, Signalling,
Moral Hazard and Auctions.

1.Giris

Neo klasik iktisat teorisinin temel varsayimlarindan birisi alic1 ve saticilarin
piyasa hakkinda tam bilgiye sahip olmalaridir. Fakat gergcek hayatta alici ve
saticilarin piyasa hakkinda tam bilgiye sahip olmadiklar1 ve taraflardan birinin
digerinden daha fazla bilgiye sahip oldugu goriilmektedir. Asimetrik
enformasyondan kaynaklanan bu durum tam rekabet sartlarini ortadan kaldirarak
piyasa basarisizliklarina neden olmaktadir (Unsal 2001: 542).

Burada bilgi (knowledge) ve enformasyon (information) arasindaki farka
dikkat etmek gerekmektedir. Enformasyon bir siire¢ ya da aktiviteyi, bilgi ise
zihnin bir durumunu belirtmek i¢in kullanilmaktadir. Bilgi bilen kisi ile bilinen sey
arasindaki iligkiyi gostermekte ve yalnizca bilen kisinin zihninde meydana
gelmektedir. Enformasyon ise baskalari tarafindan iletilen veya 6zel arastirma ve
inceleme icin elde edilen bilgiden olusmaktadir. Enformasyon, bilginin aksine
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ozneden ayrilarak ¢esitli sekillerde var olabilir. Ornegin kodlanabilinir,
saklanabilinir, bir yerden bir yere gonderilebilinir. Bdylece her tiirlii enformasyon
bilgiyi igerdigi, yani bilginin bir ¢esidi oldugu halde bilgi asla enformasyonu
icermez ve enformasyonun bir ¢esidi degildir (Machlup 1980: 5). Bu ¢aligmada
bilgi genellikle enformasyon anlaminda kullanilmaktadir.

Enformasyon sorunlari, ters se¢im, ahlaki tehlike, sinyal verme ve
miizayedeler olmak iizere dort gesittir.

Asimetrik bilgi sorunlarindan biri olan ters secim , ekonomi literatiiriine
George A. Akerlof"un “Kalite Belirsizligi ve Piyasa Mekanizmasi” baslikli
makalesiyle girmistir. Akerlof makalesinde, kullanilmis otomobil piyasasinda bilgi
edinmenin yiiksek maliyetinden dolay1 diisiik kaliteli otomobillerin yiiksek kaliteli
otomobilleri piyasadan kovmasi nedeni ile piyasada bir dengesizlik olusacagi
anlatmaktadir (Akerlof 1970: 487-492). Boylece ters se¢im sorunu taraflar arasinda
alis veris yapilmadan, ya da sdzlesme imzalanmadan once gizli bilgiden (hidden
information) yani taraflarin birinin digerinden daha fazla bilgiye sahip olmasindan
kaynaklanmaktadir.

Ahlaki tehlike ise ilk olarak sigorta piyasasindaki sorunlara atifta bulunmak
icin kullanilmigtir ve bu piyasasinin en 6nemli sorunlarindan birsidir (Arrow 1963:
961). Ahlaki tehlike s6zlesme imzalandiktan sonra gizli eylem (hidden action)
sonucunda olusan bir asimetrik bilgi sorunudur. Burada taraflar malin ve hizmetin
niteligi konusunda farkli bilgiye sahiptirler (Unsal 2001: 546). Amir-isveren
(principle) kendi adma eylemde bulunmak amaciyla ajan-is¢i (agent) ile bir
sozlesme yapmaktadir. Bununla birlikte ajan, amir tarafindan ispatlanamayan ve
gozlemlenemeyen hareketlerde bulunarak s6zlesmeye aykiri davranmaktadir. Amir
ve ajan arasindaki bilgi eksikligi ne kadar fazla ise bundan dogacak olan refah
kayiplar1 da o kadar fazla olacaktir (Grosman, Hart, 1983: 43). Bunlara 6rnek
olarak iist kademe yoneticilerinin kendi ¢ikarlarini sirket ¢ikarlarina tercih etmeleri ve
arabasini sigorta ettiren bir kisinin arabasini daha az dikkatli siirmesini verilebilir.

Asimetrik enformasyon sorunlarindan bir digeri de sinyal vermedir. Sinyal
verme de ajan-is¢i s6zlesme imzalanmadan 6nce kendisi hakkinda amirin ( igveren)
gozlemleyebilecegi ve yorumlayabilecegi bir sinyal gonderir. Amir de ajan
tarafindan gonderilen bu sinyaller araciligi ile ajani ise alip almama konusunda bir
karara varir (Spence 1973: 358). Sinyaller gozlenebilme ve yorumlanabilme
Ozelliklerine sahiptir. Ajanlarin kigisel goriintiisii, diplomalar1 is tecriibeleri birer
sinyaldir. Bunun disinda ajanlarin, yas ve cinsiyetleri gibi o6zellikleri ise birer
gostergedir.

Sinyal verme ile yakindan ilskili diger bir durumda ayirt etmedir (screening).
Bu konu ilk olarak Rothschild ve Stiglitz tarafindan gelistirilmesine ragmen, bu
yazarlar ayirt etme kavramini makalelerinde kullanmamislardir (Rothschild,
Stiglitz 1976: 632-638). Ayirt etme baz1 durumlarda 6zel bilgiye sahip olan farkl
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tirdeki katilimeilant ayit etmek icin, 6zel bilgiye sahip olmayanlar tarafindan
yapilan faaliyetleri igerir (Milgrom, Roberts 1992: 156). Bununla birlikte sinyal
verme ve ayirt etme genellikle sigorta piyasasindaki dengeyi tanimlamak i¢in ayni
anlamda da kullamilmaktadir.(Molho 1997: 90). Sinyal génderme ile ayirt etme
arasindaki en biiyiik fark amir ve ajanin hareketlerinden kaynaklanmaktadir.

Sinyal géonderme modelinde ilk hareket ise bagvuran ajanlardan- iscilerden
gelmekte ve egitim vb Ozelliklerini bir sinyal olarak ig verene (principal)
gondermektedirler. Is verenlerde-(amirler) 6nceki inan¢ yada deneyimlerine gore
bu sinyalleri yorumlayarak iscilere bir iicret teklifinde bulunmaktadirlar. Ayirt
etmede ise ilk hareket iscilere (ajanlara), farkli egitim seviyelerine gore farkli {icret
teklifini kapsayan bir sdzlesme sunan amirden gelmektedir (Rothschild, Stiglitz
1976: 639- 648). Ajanlar-isgiler, bu sozlesmedeki sartlar kendilerine uygun ise isi
kabul edecekler aksi takdirde ise kabul etmeyeceklerdir. Boylece ters se¢im ve
ahlaki tehlike gibi sinyal vermede sosyal ve 6zel maliyetlerde veya yararlarda bir
farkliliga yol agarak piyasada bir etkinsizlige neden olacaktir.

2. Miizayedeler ' (Auctions) ve Mekanizma Dizaym

Bir saticinin bir ¢ok alict ile kars1 karsiya geldigi  asimetrik bilgi
sorunlarindan biri olan miizayedelerde, satici ile alicilar ve alicilarin birbirleri
arasindaki bilgi farkliligi 6nemli bir sorun olarak karsimiza ¢ikmaktadir (Stadler-
Castillo 2001: 168).

Miizayede, miizayedelere katilan kisilerin bu piyasada nasil davranacaklari,
0zel kurallarla belirlenmis olan bir piyasa seklidir (Hillier 1997: 153).
Miizayedelerin yapilmasi Roma ve Babillilere kadar dayanmaktadir. Cesitli
miizayedelere konu olan bir ¢ok mal ve hizmetler vardir. Bunlar arasinda sanat
eserlerini, miicevherleri, dogal kaynaklari, ¢esitli mal ve hizmetlerin dagitim
haklarin1 sayabiliriz. Giinimiizde miizayedelere konu olan mal ve hizmetler
Birlesik Devletlerde ekonomik faaliyetin biiyiik bir kismini olugturmaktadir.

Miizayedelerde saticilar, alicilarin mallarina ne kadar fiyat 6deyeceklerini
bilmedikleri gibi, alicilar da birbirlerinin miizayedeye konu olan mal ve hizmetlere
ne kadar fiyat teklif edeceklerini bilmezler. Bu durum ters secimin (hidden
information) olusmasina neden olmaktadir (Stadler, Castrillo 2001: 169). Eger
alicilar malin fiyatinm1 diisiirme konusunda aralarinda anlagsmislarsa bu durumda da
kismen gizli eylem (hidden action) yani ahlaki tehlike (moral hazard) meydana
gelmektedir (Hillier 1997: 153).

Miizayede modeli asagidaki belirtilen dort varsayim gbz Oniine alarak
incelenmektedir. (McAfee, McMillan 1987: 706) Bunlar;

- Alicilar (fiyat teklif edenler ) risk karsisinda yansizdirlar (n6tr)

- Bagimsiz 0zel deger (independent private value) varsayim
uygulanmaktadir.
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- Alicilar arasinda bilgi farkliligi bulunmamaktadir (Alicilar simetriktir)
- Odeme ve iicret yalnizca teklif edilen fiyatlarin bir fonksiyonudur.

Miizayedelerle ilgili iki sorun Onemli olmaktadir. Bunlardan ilki satict
acisindan hangi ¢esit miizayedenin karli oldugu, ikincisinde ise malin en yiiksek
rezerve fiyatindan® satilip satilamayacagidir (Stadler, Castrillo 2001: 169). Saticilar
karlarini, planlamacilar ise sosyal refah1 maksimum yapacak miizayede ¢esidinin,
hangisinin oldugunu bilmek isterler. Mekanizma dizaym1 (ekonomik sistem
dizayni) bu sorulara yanit vermeye calisir ve miizayedelerin diizenlenmesinde
kullanilir. Miizayedeye katilan alicilarin mallara verdikleri fiyatlar 6zel bilgilerinden
kaynaklandigi i¢in miizayedeler asimetrik bilgi etrafinda yogunlagsmaktadir.

Miizayedeye konu olan fiyatlar girdi (input), karalar ise ¢ikt1 (out put) olarak
alimdiginda her bir alicinin her hangi bir miizayede ¢esidinde bu miizayedelere
konu olan mallara ne kadar para Odemesi gerektigi mekanizma dizaynina bir
ornektir (McAfee, McMillan 1987: 712). Piyasada olusacak fiyatin arz ve talebe
gore olustugu serbest piyasa sistemi ve ekonomik kararlarin dogrudan bir otorite
tarafindan belirlendigi hiyerarsi sistemi olmak {izere iki ¢esit mekanizma dizayni
(ekonomik sistem) bulunmaktadir. Bu iki sistem iginde ¢esitli organizasyonlar ve
piyasa cesitleri vardir. Mekanizma dizaym1 06zel bilgiye dayanan ve
gozlemlenemeyen olaylart diizenlemekte kullanilmaktadir. Boylece ters secim ve
sinyal verme sonucunda piyasada olusabilecek refah kayiplarinin nasil
Onlenebilecegi mekanizma dizayni konusu igerisinde yer almaktadir.

Piyasada meydana gelen sinirsiz  sayida islemlerin  birbirleriyle
karsilagtirilmas1 6nemli bir sorun olarak karsimiza ¢ikmaktadir. Bundan dolay1 bu
sorunu  ortadan kaldiracak yada azaltacak en iyi mekanizma dizayninin
olusturulmasi  gerekmektedir. Ozel bilginin  sunumundan  kaynaklanan
olumsuzluklarin giderilmesinde ¢ok teorik ve teknik olmasina ragmen ifsa
prensibinden (revelation principle) yararlanilmaktadir (Kreps 1990: 691). ifsa
prensibinde genellikle dogrudan ifsa mekanizmasi kullanilmaktadir. Dogrudan ifsa
mekanizmasinda herhangi bir olay hakkinda dogruyu sdylemeye egilimli olan
kisiye olayin icerigi sorularak dogru bilgi alinmaktadir (Binmore 1992:530). Bu
prensibin tam olarak uygulanmasi i¢in dogru sdyleyecek olan insanlar1 bulmak
gerekmektedir .Bu c¢esit mekanizmada meydana gelen sonuglar ile diger
mekanizmalardaki sonuglar arasinda benzerlik vardir. Miizayedeye katilan kisilere
almak istedikleri seylerin kendileri i¢in ne kadar degerli oldugunun sorulmasi
dogrudan ifsa prensibine bir 6rnektir.

2.1 Bagimsiz Ozel Degerlerle Miizayedeler

Bagimsiz 6zel degerlerle miizayedelerde her bir alici i¢in malin degeri
farklidir. Alicilar, miizayedeye konu olan mallara birbirlerinden bagimsiz ve kisisel
(6zel) tercihlerine bagl olarak bir fiyat (deger) vermektedirler. (Vickrey 1961: 15).
Buradaki alicilarin her biri, digerinin ayni mala ne kadar fiyat verecegini
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bilmemektedir. Ayrica alicilar risk karsisinda yansiz (ndtr) davranmaktadirlar.
Saticilar i¢in malin rezerve degeri’ sifir oldugundan dolay: saticilar, beklenen fiyat
pozitif oldugu siirece mallarini1 satmak isteyeceklerdir. Saticilar da risk kargisinda
yansiz davranmaktadirlar. Ayrica alicilar sirayla fiyat tekliflerinde bulunduklar
icin bu tiir miizayede c¢esidinin koopereatif olmayan (non-cooperatif) bir oyun
seklinde meydana geldigi varsayilmaktadir (Vickrey 1961: 14-15). Bu tiir
miizayede ¢esidinde de satin alinan antika vb. mallar kar amaciyla satin alinmayip
daha ¢ok kullanilmak amaciyla alinmaktadir.

2.1.1 Dort Cesit Miizayede

Acik artirma (open cry) : Bu miizayedeler Ingiliz usulii miizayedeler olarak
bilinmektedir. Bu miizayedede alicilar sirayla fiyati en diisiikten en yiiksege dogru
artirirlar. Fiyati en yiiksek noktaya kadar artiran kisi miizayedeyi kazanir.
Genellikle antikalar ve sanat eserleri bu ¢esit miizayedeyle satilmaktadir ( McAfee,
McMillan 1987: 702).

Duch Usiilii Miizayedeleri (Duch auctions) : Bu ¢esit miizayede de fiyat
teklifleri yiiksekten baslayarak gittik¢e diisiiriiliir. Bu durum; alicilardan birisi bu
diisen fiyattan mali alana kadar devam eder. Bu ¢esit miizayede azalan miizayede
(descending- bid auction) olarak da bilinmektedir. Hollanda da cicek, Israil de
balik ve Kanada da tiitiin satiglar1 bu tiir miizayede ile yapilmaktadir (Vickrey
1961: 14).

IIk Fiyat Kapah Teklif Miizayedeleri-Kapah zarf usuliiyle ihale
(First price seald bid auctions) : Bu cesit miizayedelerde ise alicilar fiyat
tekliflerini kapali bir zarf igine koyarak verirler. Teslim edilen zarflarin tamamu
acilir ve en yiiksek fiyat teklifini veren miizayedeyi kazanir. Genellikle Birlesik
Devletlerde, devletin sahip oldugu mineral haklarmin miizayedesinde ve sik
olmamakla birlikte sanat eserleri ve gayri menkullerin satisinda bu miizayede
¢esidi kullanilmaktadir (McAfee, McMillan 1987: 702).

ikinci Fiyat Kapah Zarf Usulii ile Teklif (ihale) (second price sealed bid
auctions) veya Vickrey Miizayedesi : Bu miizayede biiyiik olciide ilk fiyat teklif
miizayedesine benzemektedir. Burada alicilar fiyat tekliflerini kapali zarflara
koyarak verirler. Teslim edilen zarflarin tamami agilir ve en yiiksek fiyati teklif
eden miizayedeyi kazanir. Fakat burada 6nemli olan miizayedeyi (ihaleyi) kazanan bu
kisinin mala 6deyecegi fiyat ikinci en yiiksek fiyata esit olmaktadir (Vickrey 1961:
20). Bununla birlikte bu tip miizayede pratik hayatta fazla kullanilmamaktadir

Yukarida anlatilan dort ¢esit miizayedenin karsilastirilmasinda asagidaki
sonuglar ortaya ¢ikmaktadir ( Milgrom, Weber 1982: 1090-1093). Soyle ki;

Duch ve ilk fiyat kapali teklif miizayedeleri stratejik olarak birbirlerine
esittirler. Duch tipi miizayedede miizayedeci malin fiyatin1 en yiiksekten
baslayarak azaltmaktadir. Bu durum herhangi bir alicinin en diisiik fiyattan mah
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alana kadar devam eder. Miizayedeyi kazanan alic1 en yiiksek fiyat seviyesini
secerek Odedigi fiyatt miktara esitleyecektir. Bu durum ilk fiyat kapali teklif
miizayedesi iginde gegerlidir. Vickrey ve Ingiliz usuli  miizayedeleri de,
birbirlerine esit olmakta bu iki miizayede tiiriinde de fiyatlar en diisiikten en
yiiksege dogru siralanmaktadir. En yiiksek fiyatt veren kisi miizayedeyi
kazanmaktadir. (Vickrey usulii miizayede de kazanan kisi ikinci en yiiksek fiyati
O0deyerek mala sahip olmaktadir). Alicilar malin degerini biliyorlarsa, o takdirde
alic1 agik bir dominant stratejiye sahiptir. Alici fiyat ile malin degeri bir birbirine
esit olana kadar fiyati artirir. Ciinkii burada kisinin mal i¢in teklif ettigi fiyat onun
rezerve degerine esittir (Campell 1995: 328). Diger alicilar tarafindan benimsenen
strateji ne olursa olsun, alicinin bu stratejisi optimal sonug verebilecektir.

Benzer sekilde Vickrey usulii miizayede de eger alicilar malin degerini
biliyorlarsa o takdirde alicinin dominant stratejisi de, teklif edilen fiyat ile malin
degeri birbirine esit olmak zorundadir. Bundan dolayr Ingiliz ve Vickrey
miizayedelerinde bir tane dominant strateji dengesi vardir. Her iki miizayede
¢esidinde de mal i¢in en yiiksek degeri veren kisi miizayedeyi kazanacaktir.
Boylece her iki miizayede birbirine esit olmaktadir. Dominant strateji dengesinde
Ingiliz ve Vickrey usulii miizayedelerde miizayedeyi kazanan kisi mala en yiiksek
degeri veren kisi oldugundan dolay1 bu tiir miizayedeler Pareto- optimaldir.
Dolayisiyla miizayedeyi kazanan kisi i¢in malin rezerve degeri vermis oldugu
fiyata esit olmaktadir.

Dominant strateji dengesinde Vickrey usulii miizayede, fiyati ikinci en
yiksek degere esitlemektedir. Alict yada saticilarin riskten kaginmalart durumu da
saticilar, kesinlikle Duch tipi miizayedeyi ile ilk fiyat kapali teklif usuliine ve
Vickrey (ikinci fiyat kapali teklif) usulii miizayedeyi de Ingiliz usulii miizayedeye
tercih edeceklerdir.(Holt 1980: 444).

2.1.2 Optimal Miizayedeler

Buraya kadar yapilan dort varsayim altinda , dort ¢esit miizayede de
saticilarin beklenen geliri (beklenen fiyat) bir birine esittir (Riley, Samuelson
1981: 383-386). Soyle ki; Ilk olarak alicilarin herhangi bir miizayede ¢esidinde risk
karsisinda yansiz olduklar1 varsayilmistir. Saticilarin beklenen gelirleri herhangi

bir kisinin en diisiik reserve degeri olan v, ’1 olusturmasina baghdir. Ikinci olarak

yine tiim alicilarin risk karsisinda yansiz olduklart varsayimi altinda alicilarin
rezerve degerinin altinda gergek fiyat tekliflerinin gizleyerek bir fiyat teklifinde
bulunmaktadirlar. Vickrey ve Duch miizayedelerinin her ikisinde de alict yalnizca

rezerve degeri v., rezerve fiyati b, ‘1 gectigi zaman miizayedeye girecektir. Boylece
(saticimn b, rezerve fiyati teklif ettigi) her iki durumda da v,= b, olacak ve saticilarin

beklenen geliri yukarida ilk anlatilanla ayni olacaktir. Son olarak yine alicilarin risk
karsisinda yansiz olduklart varsayimi altinda, saticinin v, degerini segmesi
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durumunda alicilarin sayisindan bagimsiz olarak dort c¢esit miizayedenin de satict
icin optimal oldugu goriilecektir. Bdylece dor gesit miizayede de, saticilarin
beklenen gelirlerinin birbirine esit olmast durumuna gelir esitligi teoremi adi
verilmektedir (revenue equivalaence theorem) (Hillier 1997: 153).

2.1.3 Eksik Bilgi (Incomplete Information) Altinda Miizayedelerin
Karsilastirilmasi

Acik olarak yapilan miizayedelerde alicilar fiyat teklifleri agiktan
yaptiklarindan ve birbirlerinin fiyatlarin1 bildiklerinden dolay1 (Alicilarin gergek
davranislarindan dolay1) buradaki bilgi miikemmeldir (perfect). Ikinci fiyat kapali
teklif miizayedelerinde (ihalesinde) ise bilgi yalnizca saticilar i¢in mitkemmeldir.
Dort tiir miizayede gesidinde de (eger alicilar arasinda anlasma yoksa ) alicilar
birbirlerinin rezerve degerini bilmediklerinden dolay1 burada bilgi tam degildir
(incomplete) (Phlips 1987: 93-94 ).

Ingiliz ve Vickrey tipi miizayedeleri dominanttir. Ciinkii beklenen fayda
maksimizasyon stratejileri dominant stratejidir. Bundan dolayi bu tiir miizayedeler
otomatik olarak Nash dengesindedirler. Duch ve ilk fiyat kapali teklif
miizayedelerinde ise kisisel maksimizasyon stratejileri denge stratejisi i¢in gerekli
degildir. Burada hi¢bir oyuncu kendi fiyat denge fonksiyonunu degistirerek
beklenen karini yiikseltmez. Fiyat tekliflerini diger oyuncularin denge fiyatlarina
gore yaparlar. Bu dengeyi hesaplamak i¢in bazi varsayimlara ihtiya¢ duyulmaktadir
(Vickrey 1961: 15-17).

IIk olarak tiim alicilarin risk karsisinda yansizdirlar ve alicilarin tamami ayni
lineer fayda fonksiyonuna sahiptir. Bdylece tam olmayan bilgiyi su sekilde
modellemek olanaklidir. Alicilarin her biri rakiplerinin fayda fonksiyonunu
bilmelerine ragmen alicilarin tamami rezerve degerlerini, olasi dagilimdan
cikartarak tahmin etmektedirler. Herhangi bir oyuncu bundan dolay1 yalnizca kendi
rezerve degerini bilmekle kalmaz diger alicilarin kendi rezerve degerlerini bu
dagilimdan ¢ikartabilecegini de tahmin edebilecektir. Ayrica alicilarin rezerve
degerleri birbirlerinden bagimsizdir. Bundan dolay1 bu durumu tam bilgili bir oyun
olarak yeniden tanimlamak olanaklidir (Phlips 1987: 94 ).

2.2 Acik Degerli Miizayedeler

Acik degerli miizayedelerde, miizayedeye konu olan mallarin degeri biitiin
alicilar i¢in ayni olmakla birlikte alicilar, miizayedeye konu olan mallarin gergek
degerini bilmemektedirler (Kagel, Levin 1986: 894). Genellikle antikalarin
satisinda ve belirli alanlardaki minerallerin ¢ikartilmasinda bu miizayede c¢esidi
kullanilmaktadir. Burada miizayedeye konu olan antika piyasada gercekten
degerlidir yada miizayedeye konu olan petrol o belirli alanda vardir. Bununla
birlikte alicilar bu antikanin ger¢ek degerinin ne kadar oldugunu yada bu alanda ne
kadar petrol c¢ikacagini bilmemektedirler. Bu miizayede tiiriinde alicilar
miizayedeye konu olan mallarin gergek degeri hakkinda farkli bilgiye ve
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tahminlere sahiptirler (McAfee, McMillan 1987: 705). Bu miizayedeye konu olan
mal hakkinda miizayedeyi kazananin yapmis oldugu basarisiz tahmin (hiikiim)
kazananin talihsizligi olarak (winner’s curse) olarak tanimlanmaktadir (Kagel,
Levin 1986: 894). Ciinkii burada alicinin agik deger miizayedesine konu olan malin
optimal fiyatt1 hakkinda dogru bir hesaplama yapmasi ¢ok zordur ve sonucta
miizayedeyi kazanan bir para kaybiyla karsi karsiya kalmaktadir (Hillier 1987.
172). Kazananin talihsizligi alicilarin miizayedeye konu olan malin degeri
hakkinda asir1 iyimser tahminde bulunmalarindan kaynaklanmaktadir. Alicilarin bu
tahminlerinde basarisiz olmalar1 ters se¢im sorunun meydana gelmesine neden
olmaktadir. Bu sekilde ki, asimetrik bilgi altindaki miizayedelerde bazi alicilarin
malin acik degeri hakkinda diger alicilardan daha fazla bilgiye sahip olmalar1 da
olanaklidir (Kagel, Roth 1995: 539). Genellikle kitap endiistrisinde kazananin
talihsizligine sik¢a rastlanilmaktadir.

2.3 Genel Model

Genel model bagimsiz 6zel deger miizayedeleri ile acgik degerli
miizayedelerin spesifik bir durumunu igeren ve risk karsisinda yansiz olan alicilarin
durumunu agiklamak igin gelistirilmistir (Milgrom, Weber 1982: 1095-1096). Bu
modelde, miizayedeye konu olan mallara biitiin alicilarin yaklasik olarak ayni
degeri verdigi varsayilmaktadir. Boylece alicilarin miizayedeye konu olan mal i¢in
ongordiikleri degerler arasi siki bir iligkinin oldugunu (affiliated) goriilmektedir.
Bu tahmin hem bagimsiz degerli miizayedeler ve hem de agik degerli miizayedeler
icin de gecerlidir.

Bu model ¢ok genel olmasina ragmen bazi yoOnlerden test edilebilir
ozelliklere sahiptir. Séyle ki; Ilk olarak, ilk fiyat kapali teklif miizayedesi ve Duch
miizayedesi genel modelde birbirlerine esittirler. Ikinci olarak alicilarin
miizayedeye konu olan mal i¢in Ongdrdiikleri degerler belirsiz oldugu zaman
Ingiliz ve Vickrey tipi miizayedeler birbirlerine esit olmamaktadir. Ingiliz
miizayedesinde genellikle beklenen fiyatlar daha yiiksek olmaktadir. Alicilar
miizayedeye konu olan mallar hakkinda ki tahminlerinde kararsiz iseler, Ingiliz tipi
miizayede de rakiplerinin fiyat tekliflerini inceleyerek bu belirsizligi azaltabilirler.
Bu ek bilgi kazananin talihsizligini azaltir ve Ingiliz miizayedesin de alicilar
arasinda daha fazla rekabete yol agarak beklenen fiyatlarin artmasina neden olur.
Ucgiincii olarak, alicilarin mallar hakkinda 6n gordiikleri degerler duragan bir
bicimde birbirlerine baglidir ve Vickrey miizayedesi, ilk fiyat miizayedesinden
daha ytiksek bir ortalama fiyata sahiptir. Bundan dolay1 a¢ik miizayede tiirleri, bir
araya getirilen beklenen fiyatlar tarafindan siralanabilir. Diinyada yapilan
miizayedelerde tahmini olarak %75 ve bunun {izerinde artan- fiyat uygulandigi
goriilmektedir.

Saticilarin bir takim politikalara uymasi1 gerekmektedir. Bu politikalarin
kamu oyuna duyurulmasi asimetrik enformasyondan kaynaklanan olumsuzluklar
azaltabilecektir. Bu politikalar1 agagidaki gibi siralamak olanaklidir;



C.U. Iktisadi ve Idari Bilimler Dergisi, Cilt 3, Say1 2, 2002 107

-Diirtistliik (bilginin tiimii ilan edilir),

-Sansiir (bilginin yalnizca tercih edilen boliimleri ilan edilir),
-Ozetleme (ilan sadece genel istatistiklerden olusur)
-Bilgilerin tesadiifi sekilde iletilmesi

Yukarida sayilan bu politikalar dort ¢esit miizayede i¢in gecerlidir. Burada
bilginin tiimiiniin ilan edilmesinin se¢ilecek en iyi politika oldugu sdylenebilir

2.4 Cesitli Uygulama Sonuclari

Miizayedeye katilan alicilar miizayedeye konu olan mallar hakkinda farkh
bilgi ve dngoriiye sahiptirler. Bu tahminlerin ekonometrik olarak 6lgiilmesinin zor
olmasi, miizayedelerin dogru bir sekilde test edilememesine neden olmaktadir
(McAfee, Vincent 1992: 512). Bununla birlikte miizayedelerle ilgili olarak bir ¢ok
uygulamali ¢aligmalar yapilmistir.

I1k fiyat kapali teklif miizayedesinde, alicilarin sayis1 hakkinda bir belirsizlik
varsa alicilarin  sayisinin  gizlenmesi, saticilarin  gelirlerini  daha fazla
yiikseltmektedir (Dyer, Kagel, Levin 1989: 268). Ingiliz usulii miizayedelerde
alicilar kazananin talihsizliginden ( burada kisinin gelir seviyesinin yiiksek oldugu
kabul edilmektedir) bir zarara ugramadiklar taktirde, ilk fiyat miizayedelerine gore
geliri daha fazla yiikseltmektedirler.

Duch sozlii miizayedesinde fiyatlar, optimal fiyatin altinda veya optimal
fiyata esit, ingiliz miizayedesinde optimal fiyatin iizerinde, Vickrey miizayedesinde
ise optimal fiyatin altinda olma egilimi gdstermektedir. Bu dort miizayedenin
etkinligi satiglar bakimindan 6lgiildiigiinde ise % 96 - % 97.2 ile ilk sirada Ingiliz
miizayedesi, %95.7 ile ikinci sirada Vickrey miizayedesi, %90.2 ile ii¢ilincii sirada
ilk fiyat miizayedesi, ve %84- %77.8 ile dordiincii sirada Duch miizayedesi
gelmektedir. Saticilar ise en yiiksek fiyati igerdiginden dolay1 ilk fiyat kapali teklif
usuliine tercih etmektedirler (Coppinger (vd) 1980: 21-22).

Acik deger miizayedelerinde alicilar arasinda uzmanlarin sayisi fazla ise, bu
durumda saticilari gelirlerinde bir azalma meydana gelecektir. Bununla birlikte
bagimsiz 6zel degerli miizayedelerinde ise alicilar arasinda uzmanlarin sayisi
arttikca saticilarin gelirlerinde artis meydana gelecektir (Piccione, Tan 1996: 511).
Miizayedelerde alicilarin sayist ne kadar fazla olursa saticilarin geliri de o kadar
yiiksek olmaktadir (Harris, Raviv 1981: 1486-87). Yine alicilarin sayist ne kadar
fazla ise miizayedeye konu olan malin fiyati da miimkiin olan en yiiksek degere
¢ikmaktadir (Holt 1979: 697-704).

Sonug¢

Asimetrik enformasyon problemlerinden dolay1 piyasalar aksak islemektedir.
Hatta bu problemlerin piyasay1 ortadan kaldiracak kadar etkili oldugunu séylemek
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olanakhidir. Miizayedeler ters segime, eger alicilarin objenin fiyati hakkinda
aralarinda anlagmalar1 durumunda ise ahlaki tehlikeye neden olmaktadir. Ozellikle
gelismis iilkelerde miizayedeler yogun bir bigimde uygulanmaktadir. Bundan
dolay1 miizayedelerden kaynaklanan asimetrik enformasyonunu giderilmesi iktisat
teorisinin ¢dzmesi gereken sorunlarindan birisidir. Miizayedelerin olumsuz
etkilerini ortadan kaldirmak ya da en aza indirmek igin ifsa prensibinden
yararlanilmaktadir. Burada oOnemli olan insanlara dogruyu sdyletebilecek bir
mekanizmanin  gelistirilmesidir. Uygulamada satislar bakimindan en etkin
miizayede ¢esidi olarak ilk sirada Ingiliz tipi miizayede ikinci sirada ise Vickrey
tipi miizayede gelmektedir.

NOTLAR
1-Bu ¢alismada miizayedeler bazi durumlarda ihale anlaminda da kullanilmaktadir.
2-Bir miisterinin bir mal i¢in 6demeye istekli oldugu maksimum deger.

3-Alicilarin rezervasyon fiyatlarn rezervasyon degeri olarak, saticinin rezervasyon
fiyat1 (minimum) ise rezerve fiyati olarak tanimlanmaktadir.
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